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DATA PERUSAHAAN

	NAMA PERUSAHAAAN:
	

	
	

	ALAMAT:
	


	KOTA:
	

	KODE POS:
	

	PROPINSI:
	

	
	

	TELEPON:
	

	FAX:
	

	
	

	EMAIL:
	

	ALAMAT SITUS WEB:
	

	
	

	SEKTOR INDUSTRI:
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The information provided on this form will be treated with utmost confidentiality for the sole use of the Inotek team. 


PEMIMPIN PERUSAHAAN 

	NAMA:
	

	JABATAN:
	

	MOBILE PHONE:
	

	EMAIL:
	





LATAR BELAKANG PERUSAHAAN

	BERIKAN PENJELASAN SINGKAT TENTANG PERUSAHAAN ANDA:

	



	JELASKAN KEUNGGULAN PERUSAHAAN ANDA:

	



	JELASKAN SECARA SINGKAT TENTANG TIM MANAJEMEN DAN ORANG-ORANG KUNCI DALAM PERUSAHAAN ANDA. (MOHON LAMPIRKAN CV DARI ORANG-ORANG YANG DISEBUT)

	-
-
-
-
-



PEMEGANG SAHAM PERUSAHAAN

	NAMA
	JUMLAH SAHAM (%)
	POSISI DI PERUSAHAAN

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	





APAKAH PERUSAHAAN ANDA MEMPUNYAI DEWAN PENASIHAT/DEWAN KOMISARIS ATAU SEJENISNYA? (JIKA “YA”, JELASKAN SECARA SINGKAT FUNGSI DARI LEMBAGA TERSEBUT)

YA |_| 	TIDAK |_|

PENJELASAN: 
	


PRODUK

	JELASKAN SECARA SINGKAT PRODUK PERUSAHAAN ANDA:

	



	JELASKAN KEUNGGULAN/INOVASI DARI PRODUK ANDA DIBANDINGKAN PRODUK SEJENIS:

	



	JELASKAN MANFAAT POSITIF KEPADA LINGKUNGAN DARI PRODUK ANDA:

	





	JELASKAN MANFAAT SOSIAL DARI PRODUK ANDA:

	



APAKAH PRODUK PERUSAHAAN ANDA TAWARKAN MEMPUNYAI HAK PATEN, MERK DAGANG DLL YANG BISA MENINGKATKAN DAYA SAING? JELASKAN.

[bookmark: Casilla13][bookmark: Casilla14]YA |_| 	TIDAK |_|

PENJELASAN (JIKA “YA”, TERMASUK PENEJELASAN TENTANG PEMILIK HAK PATEN DLL): 
	


PASAR DAN INDUSTRI

	JELASKAN TENTANG TARGET PASAR ANDA:

	



	JELASKAN SECARA SINGKAT CONTOH PESAING USAHA ANDA:
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	SEBUTKAN CONTOH PEMBELI/ KLIEN POTENSIAL ANDA SAAT INI:

	




	JELASKAN SECARA SINGKAT STRATEGI PEMASARAN ANDA:

	



OPERASI

	JELASKAN SECARA SINGKAT INFRASTRUKTUR PERUSAHAAN ANDA (KANTOR, PABRIK, GUDANG, DLL):

	



	BERAPA JUMLAH PEGAWAI (TETAP DAN TIDAK TETAP) DALAM PERUSAHAAN ANDA?
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	JELASKAN SECARA SINGKAT TENTANG SUPPLIER/PEMASOK UNTUK USAHA ANDA:

	


KEUANGAN

MOHON BERIKAN KETERANGAN KEUANGAN PERUSAHAAN ANDA DIBAWAH INI (DALAM RUPIAH).
	
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013 (P)

	PENJUALAN
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	HARGA POKOK PENJUALAN
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	LABA KOTOR
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	BIAYA LAINNYA
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(P) PROYEKSI


	JELASKAN SECARA SINGKAT POTENSI USAHA ANDA SAAT INI DAN DI MASA DEPAN:

	



	JELASKAN SECARA SINGKAT RENCANA PENGEMBANGAN USAHA ANDA:

	



	APAKAH PERUSAHAAN ANDA SUDAH MEMPUNYAI DOKUMEN RENCANA BISNIS (BUSINESS PLAN)? (JIKA ‘YA’, MOHON LAMPIRKAN BERSAMA FORMULIR INI)
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INOTEK

	MENURUT ANDA BAGAIMANA PROGRAM INOTEK INI DAPAT MEMBANTU USAHA ANDA?

	



DARIMANA ANDA MENGETAHUI TENTANG PROGRAM INOTEK INI?
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